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Systemy informatyczne s3 waznym elementem w budzetach wiekszo-
$ci firm, szczegélnie wigkszych organizacji i korporacji. Oferowanie pro-
fesjonalnych ustug i produktéw wymaga odpowiedniego zaplecza tech-
nicznego. Wiaze si¢ to nieodiacznie z inwestycjami w ztozone i kosztowne
infrastruktury IT, profesjonalne serwery, systemy backupowe, systemy mo-
nitorujace i komponenty sieciowe. Nie zawsze zakup i utrzymanie wlasne-
go sprzetu jest optymalnym rozwigzaniem. Alternatywa jest skorzystanie
z ustug podwykonawcéw oferujacych wynajem wiasnych dedykowanych
srodowisk, jak i ustug utrzymania informatycznej infrastruktury firmy.

Kup abonament, korzystaj

Z oprogramowania

Bardzo populamny jest obecnie clo-
ud computingowy model Saa$ (z ang.
Software as a Service — oprogramo-
wanie jako ustuga, promowany przez
wielkie firmy, takie jak Google czy Mi-
crosoft. Korzystanie z wielu aplikacji
SaaS wiaze sie z optatami abonamen-
towymi, ktore sg i tak mniejsze od ko-
niecznych inwestycji przy urucha-
mianiu podobnych aplikacji w sieci
wewnetrznej firmy. W modelu chmury
mozliwy jest rowniez natychmiastowy
dostep do uzytkowania danego sys-
temu po zatozeniu konta. Tymczasem
uruchamianie dedykowanych syste-
moéw w firmie oznacza z reguly wie-
lomiesieczne lub nawet wieloletnie
oczekiwanie na wdrozenie rozwigza-
nia. System w architekturze SaaS zdej-
muje z firmy obowiazek realizacji od-
powiedniej polityki bezpieczenstwa
danych, wykonywania kopii zapaso-
wych i troski o aktualizacje oprogra-
mowania i komponentéw systemu. Co
prawda oferowane w modelu Saas apli-
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kacje mogq nie obejmowac wszystkich
mozliwych proceséw biznesowych i ni-
gdy nie bedq tak dopasowane do indy-
widualnych potrzeb, jak systemy dedy-
kowane, uruchamiane w infrastrukturze
firm.,, Z pewnosciq jednak takie aplikacje
sq doskonate dla niewielkich organizacji
lub start-up&w, ktdre nie mogq pozwolic
sobie na kosztowne inwestycje lub nie sq
pewne, czy dane rozwiqgzanie przyniesie
szybko wymierne rezultaty — wyjasnia
Robert Olejnik, wiasciciel firmy TEONI-
TE z siedzibg w Technoparku Pomera-
nia w Szczecinie, ktora to firma oferuje
swoje ustugi wiasnie w modelu SaaS.
Rozwiazania SaaS sa bardzo po-
pularne, a ich wykorzystanie moze

“znaczaco wzrosnaé, jezeli dostawcy

ustug zaoferujg narzedzia umozliwia-
jace fatwa migracje danych i konfigu-
racji z istniejacych systeméw firmo-
wych do aplikacji SaaS. Dodatkowym
czynnikiem wspierajgcym wzrost zna-
czenia tego podejscia jest coraz czest-
sza synergia i integracja pomiedzy
powigzanymi tematycznie i technolo-
gicznie rozwigzaniami, co powoduje
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lawinowy wzrost liczby uzytkownikéw
aplikacji SaaS — dodaje Olejnik.

Wirtualna infrastruktur

Pewnym kompromisem pomie-
dzy zakupem whasnej infrastruktury IT
a zastosowaniem rozwigzan w archi-
tekturze Saas$ jest podejscie — PaaS (z
ang. Platform as a Service, platforma
jako ustuga). Polega ono na oferowa-
niu kompletnej konfiguracji sprzeto-
wo-programowej dla uzytkownikéw,
ktérzy nie chca inwestowac w drogi
i szybko starzejacy sie sprzet, ale maja
wiasne aplikacje czy systemy do ulo-
kowania i rozwoju, np. w rozwinie-
tych technologicznie .centrach da-
nych. W tym podejsciu otrzymuje sie
wirtualne Srodowisko, ktére moze byc
identyczng:z zainstalowanym lokalnie
w sieci firmy i zawiera narzedzia pro-
grandistyczne. Najwazniejsze zalety
tego modelu, to mozliwos¢ skorzysta-
nia z wiasnych lub dostarczonych na
zamowienie systemow i aplikacji do-
pasowanych do proceséw bizneso-
wych firmy, a takze brak kosztownych
inwestycji, poza wykupieniem odpo-
wiedniej ustugi hostingowe.

Trzecim  modelem  ustugowym
zdobywajacym rzesze zwolennikéw
jest 1aaS (Infrastructure as a Service),
umozliwiajgcy  wykupienie  wirtual
nych srodowisk sprzetowych dopa-
sowanych do konkretnych wymagan.
W ramach tej ustugi uzytkownik sam

jin'staluje .potrzebne systemy opera-"
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cyjne, komponenty i aplikacje. Dzie-
ki temu podejéciu unika sie kosztow-
nych inwestycji w sprzet w centrach
danych i skupia sie na warstwie aplika-
cyjnej — daje to wymierne oszczedno-
éci finansowe i czasowe.

Od SaaSa do laaSa

Decyzja o wyborze konkretnego
modelu jest indywidualna. Trend wzro-
stowy wykorzystania ustug Paas i laas to
dopiero poczqtek drogi ku rezygnacji z ty-
powych centréw danych i wiasnej infra-
struktury, a korzysci z zastosowania ta-
kich rozwiqzar, w dluzszej perspektywie
pozwolg firmom skupi¢ sie na podsta-
wowej dziatalnosci, zamiast przeznacza-
nia znaczqcych czesci swoich budzetéw
na utrzymanie i rozwaj rozwiqzari infor-
matycznych - uwaza Robert Olejnik.

Artykut zostat przygotowany w ra-
mach kampanii, ICT LAB-MARKET - od
wynalazku do produktu” wspétfinan-
sowanej ze srodkéw Unii Europejskiej
w ramach Europejskiego Funduszu
Spotecznego. Kampania prowadzo-
na jest przez agencje informacyjno-
promocyjng GOS Polska Sp. z o.o.
(www.gos-polska.pl) w parther-
stwie z Technoparkiem Pomerania
(www.technopark-pomerania.pl).

Wigcej ciekawych informacji
nesu oraz roxwoju branzy IT moz-
na zndleé na stronie: wwwiictlab-
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